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REGIONAL STARK
UND GEMEINSAM
ERFOLGREICH.
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MATTHIAS LALLINGER

GESCHAFTSFUHRUNG

Um selbststandige Baufinanzierungsberater dabei zu unterstitzen, ihr
Geschaft regional auf- und auszubauen, haben wir die FINATUR als
Service-Agentur gegrindet. Wir sind ganz bewusst kein Franchise-
Unternehmen, sondern stellen in unserem Netzwerk |hre eigene Mar-
ke in den Vordergrund.

Unser ganzes Team aus Spezialisten arbeitet im Hintergrund, um Sie
erfolgreicher zu machen. Wir wissen aus eigener Erfahrung: Das Thema
Immobilienfinanzierung und alle Bereiche, die damit zusammenhangen,
sind so vielschichtig, dass ein einzelner Berater nicht alles allein voll-
umfanglich bewaltigen kann und irgendwann an seine Grenzen stoft.

Unsere Losung: FINATUR — die Service-Agentur fur Baufinanzbe-
rater. Sie arbeiten selbststandig, gehoren aber dennoch einem ex-
klusiven Netzwerk gleichgesinnter Baufinanzierungsberater an und
haben zeitgleich die FINATUR im Rucken.




HENDRIC GRATIAS

LEITUNG VERTRIEB

Die Baufinanzierungsbranche boomt wie keine andere. Dabei ver-
lagert sich das Geschéaft der Immobilienfinanzierung immer mehr von
den Banken weg zu unabhangigen Vermittlern. Ihr Marktanteil wird
sich — Studien zufolge — in den nachsten Jahren vervielfachen.

Die FINATUR bietet Ihnen nicht nur unternehmerische Freiheit und
perfekten Support beim Ausbau der eigenen regionalen Marke, Sie
haben ein komplettes Backoffice im Hintergrund, damit Sie sich auf
das Wichtigste konzentrieren konnen: die Beratung lhrer Kunden.

Ob Sie sich als Baufinanzierungsberater selbststandig machen
wollen, ob Sie bereits Profi sind und sich einem Netzwerk gleich-
gesinnter Kollegen anschlieBen wollen, ob Sie sich als Finanz-
dienstleister ein zweites Standbein aufbauen oder nur gelegent-
lich Baufinanzierungen vermitteln wollen — wir haben die passende
Losung fur Sie.
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WIR BAUEN
IHNEN BRUCKEN.
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IHRE TOP 3 VORTEILE
AUF EINEN BLICK

STARKES EIN STARKES NETZWERK INNOVATIVER
NETZWERK BAUFINANZIERUNGSBERATER.

UMFANGREICHES Sie profitieren von fachlichem Austausch und Unterstit-
, 2.B. bei schwierigen Finanzierungsfallen. Neben

BACKOFFICE £ung. z

dem individuellen Coaching durch FINATUR Experten

gibt es regelmaBige Veranstaltungen und ein Angebot

PROFESSIONELLES zur Aus-/ Weiterbildung bis hin zur Vorbereitung zum IHK-

MARKETING Abschluss als Immobiliendarlehensvermittler (8 34i GewO).




EIN UMFANGREICHES BACKOFFICE
HALT IHNEN DEN RUCKEN FREI.

Neben der Anbindung an die wichtigsten Finanzierungs-
plattformen erhalten Sie Zugang zu unserem exklusiven
Banken-Netzwerk. Zudem bietet Ihnen unsere Immo-
bilienplattform IMMOTRAY zuséatzliche Cross-Selling-
Moglichkeiten beim Immobilienverkauf. Viele kostenlose
Software Tools unterstutzen Sie in Ihrer taglichen Arbeit.

VORTEILE | 05

PROFESSIONELLES MARKETING FUR
IHREN PERFEKTEN MARKTAUFTRITT.

Von der Geschaftsausstattung bis zur personalisierten
Webseite unterstiitzen wir Sie beim Aufbau Ihres Unter-
nehmens. Auch Sie setzen wir mit professionellen Fotos,
Videos und Texten optimal in Szene. Wir liefern lhnen mit
umfangreichen MaBnahmen Baufinanzierungsleads und
kimmern uns zusatzlich um lhre Social-Media-Aktivitaten.
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WIR ARBEITEN
JEDEN TAG DARAN,
SIE ERFOLGREICHER
ZU MACHEN.
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Qualifizierte Spezialisten aus allen Bereichen arbeiten im Hinter-
grund, um Sie in den Mittelpunkt zu stellen. Das FINATUR Team un-
terstltzt Sie dabei von A bis Z, damit Sie sich voll und ganz auf die
Beratung lhrer Kunden konzentrieren kénnen.



AKADEMIE

VERSICHERUNGEN Z KUNDENBETREUUNG ZINSRECHNER

MARKETING g‘g WISSENSDATENBANK

OACHI

PUBLIC RELATIONS © U)E

FORDERUNGEN "OTOGRATE

LO G O ASSISTENZ

WORKSHOPS

VIDEOS

BEHORDEN-sUPPORT )

GESCHAFTS- 2 FAG. ~R = D ZUSCHUSS

AUreA) ERFOLG 8325

EXISTENZ-GRUNDUNG

REFERENZEN KO N Z E PT E



08 | MODELLE

BUSINESS
MODELL

PROFESSIONAL
MODELL

PROFESSIONAL*
MODELL

FUR JEDEN DAS
PASSENDE PAKET.

FLEXIBILITAT UND
UNABHANGIGKEIT
DANK FINATUR

Egal, ob Sie nur gelegentlich eine Baufinanzierung abwickeln oder als
selbststandiger Baufinanzberater voll durchstarten mochten: Wir bie-
ten Ihnen mit unseren ausgekliigelten Modellen die fir Sie individuell
passende Losung. Sie kdnnen auch mit dem BUSINESS Paket einstei-
gen und spdter upgraden. Ganz ohne Verpflichtungen und Vorgaben!




BUSINESS

MODELL

Die Baufinanzierung ist als Versi-
cherungs- oder Finanzberater bzw.
als Immobilienhandler zwar nicht
Ihr Kerngeschaft, Sie wollen lhre
Kunden damit aber auch nicht zum
Mitbewerber schicken oder viel Zeit
dafur aufwenden? Unser professio-
nelles Backoffice kimmert sich voll-
umfanglich um diese Kunden und
erledigt diese Falle zur vollen Zu-
friedenheit. Auch fur groBere Pools,
Vertriebe oder Versicherer haben
wir mit dem BUSINESS Modell die
passende Losung zur Hand.

PROFESSIONAL

MODELL

Sie sind Baufinanzierungsexperte
und das ist Ihr Hauptgeschaft. Effi-
zientes Arbeiten bringt Ihnen den
maximalen Erfolg. Sie wollen aber
nicht langer Einzelkampfer sein,
sondern wollen sich einem star-
ken Netzwerk zugehorig fuhlen.
Sie mochten Ihre regionale Marke
besser zur Geltung bringen und so
mehr Baufinanzierungsleads gene-
rieren oder lhre Social-Media-Aktivi-
taten auf professionelle Beine stel-
len. Dann ist das PROFESSIONAL
Modell genau das Richtige fur Sie.
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PROFESSIONAL'

MODELL

Sie wiurden gerne hauptberuflich
als Baufinanzierungsberater ta-
tig werden? In einem mindestens
sechsmonatigen Coaching verhilft
die FINATUR sowohl Neueinstei-
gern als auch Seiteneinsteigern
zum Erfolg: Beim PROFESSIONAL
PLUS Modell begleiten wir Sie
vom individuellen Businessplan
uber den Aufbau eines regionalen
Netzwerkes bis hin zur Vorberei-
tung zur Prifung als Immobilien-
darlehensvermittler (8 34i GewO)
in Ihre Selbststandigkeit.
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BAUFIN/ANZ

Tobias.Winnerl

FRANK LISSOK
- IMMOBILIENFINANZIER! UNG - BAUF'N/.\NZ

Alexander.Stephan

ZUFRIEDENE BAU-
FINANZIERER SIND
DIE BESTE REFERENZ

Das professionelle und engagierte FINATUR Team unterstutzt
selbststandige Baufinanzierungsvermittler bereits seit 2017.
Was unseren Beratern dabei wichtig ist, sagen Sie Ihnen
selbst.

TOBIAS WINNERL
PROFESSIONAL MODELL

O scit2018 @ Deggendorf

Bankkaufmann, Sparkassenfachwirt
und ehemaliger DEKA-Investmentberater
bei einer Sparkasse.

Ich habe mich nach meiner Bank-Karriere selbststdndig
gemacht, um meine Kunden bestmoglich und unabhdéngig
beraten zu kénnen. Der Einstieg in die Selbststdndigkeit
stellt einen aber auch vor viele neue Herausforderungen.
Hier unterstttzt die FINATUR einzigartig am Markt, damit
dieser Schritt nicht zum Fehltritt wird. Von der Griindung
tuber die Beratung zur Verbesserung der Kundenakquise
bis hin zur Unterstltzung bei der Vertragsabwicklung. Man
ist selbststéndig, aber nicht allein. Das kompetente Back-
office erleichtert meinen Arbeitsalltag sehr. Und flir den
professionellen Start hat das tolle Marketing-Team gesorgt.
Vom Einsteiger bis zum Profi findet jeder das passende
Modell. Ich kann die FINATUR echt weiterempfehlen.



http://www.baufinanz-stephan.de
http://www.lissok-immobilienfinanzierung.de
http://www.baufinanz-winnerl.de

Nach vielen Jahren in der Genossenschaftsbank wollte
ich mich gerne verdndern. Da ich die Finanzierungs-
vermittlung dort aufgebaut hatte, lag es nahe, das als
Selbststdndiger zu machen. Denn wer nicht wagt, der
nicht gewinnt! Zur FINATUR kam ich uber Matthias
Lallinger, der mir durch sein Konzept letztendlich die
Angst genommen hat, mich selbststdndig zu machen.
Wenn ich etwas brauche, unterstitzt mich das FINATUR
Team in vielen Bereichen, sei es bei Versicherungen
oder im Marketing. Weil mir viel Arbeit abgenommen
wird, ist es ein gutes Miteinander. Und ich bereue es
keinen Tag, dass ich mich selbststdndig gemacht habe,
es ist eine super Sache und IGuft sehr, sehr gut!

FRANK LISSOK
PROFESSIONAL MODELL

O scit209 © Rothenburg/Tauber
Ehemaliger Geschaftsstellenleiter

und Individualkundenbetreuer
einer Genossenschaftsbank.
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ALEXANDER STEPHAN
PROFESSIONAL MODELL

O scit2020 @ Bayerischer Wald

Versicherungsfachmann und
Immobiliendarlehensvermittler
ehemals bei einer Bausparkasse.

Ich bin wirklich froh (ber die Services der FINATUR
und die guten Leute, die mir den Ricken freihalten.
Vor allem das Backoffice und die Unterstitzung im
Marketing und Social Media haben mich (berzeugt.
Ich kann mich voll und ganz auf die Kundengespréche
und Angebotserstellung konzentrieren, weil mir viele
Sachen abgenommen werden. Dadurch kann ich mei-
ne Kunden drauBen viel schneller und besser beraten.
Auch der Austausch im Partner-Netzwerk ist ein groBer
Vorteil, nicht nur bei schwierigen Finanzierungsféllen.
Durch die individuellen Modelle und dem Service der
FINATUR ist wirklich fur jeden der Einstieg zum selbst-
stdndigen Baufinanzierungsberater einfach maéglich.

"




Ihr Kontakt zur FINATUR:

HENDRIC GRATIAS

Leitung Vertrieb

FINATUR GmbH — Service-Agentur fur Baufinanzberater

Q Michael-Fischer-Platz 16 | 94469 Deggendorf
C 0991402292-40 0 01579 2481148
= hendric.gratias@finaturde @ www.finatur.de

FINATUR



http://www.finatur.de

